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	 ျမနမ္ာႏိငုင္လံငူယစ္ြန႔ဦ္းတထီြငလု္ပ္
ငန္းရွင္မ်ားအသင္း (MYEA) မွ စြန႔္ဦးတီထြင္ 
လုပ္ငန္းရွင္မ်ား ပိုမိုတိုးတက္ေစရန္ႏွင့္ ႏိုင္ငံ 
တကာအေတြ႕အႀကဳမံ်ားရရွၿိပီး ပိမုိုေအာင္ျမင ္
ေသာလုပင္န္းရွငမ္်ား ေပၚထြန္းလာေစရန ္ရည ္
ရြယ္၍“Entrepreneurship World Cup 2020” 
ၿပိဳငပ္ြကုိဲ ျပညတ္ြင္းတြင ္National Organizer 
အျဖစ္ ပထမဆုံးအႀကိမ္ စီစဥ္က်င္းပခဲ့ ၿပီး 
National Grand Final အား ၿပီးခဲသ့ည့ ္ၾသဂတ္ု 
လ (၂၉) ရက္ေန႔က Esperado Lake View 
Hotel တြင္ က်င္းပျပဳလုပ္ခဲ့ပါသည္။ 
	 EWC ၿပိဳင္ပြဲ တာဝန္ယူက်င္းပသည့္ 
အဖြဲ႕အစည္းမွ Entrepreneurship World 
Cup  2020 ၿပိဳင္ပြဲအား MYEA ကုိ National 
Organizer အျဖစ ္လက္ခကံ်င္းပေစလုိေၾကာင္း 
ကမ္းလွမ္းခဲ့ျခင္းျဖစ္သျဖင့္ MYEA မွလက္ခံ 
က်င္းပခဲ့ျခင္းျဖစ္သည္။ EWC တြင္ 1. Idea 
Stage, 2.Early Stage, 3. Growth Stage 
စသည့ ္အဆင့(္၃)ဆင့္ျဖင့္ ဇလုိူငလ္ ပထမပတ္ 
မစွတငၿ္ပီး ၾသဂတ္ုလ (၂)ရက္ေန႔ထိ ဝင္ေရာက္ 
ေလွ်က္ထားႏိုင္ေၾကာင္း ထုတ္ျပန္ေၾကညာခဲ့ 
ရာ ၿပိဳင္ပြဲအား စိတ္ပါဝင္စားစြာျဖင့္ ေလွ်ာက္ 

ထားသူ (၁ဝဝ) ေက်ာ္ ရွိခဲ့ပါသည္။
	 ဝင္ေရာက္ေလွ်ာကထ္ားသူမ်ားအား 
EWC မွ သတ္မွတ္ျပ႒ာန္းခ်က္မ်ားႏွင့္ အညီ 
စုစုေပါင္း အဆင့္(၃)ဆင့္ျဖင့္ စိစစ္ေရြးခ်ယ္ 
ခဲ့ ၿပီး   MYANMAR NATIONAL GRAND  
FINAL သုိ႔ ဝင္ေရာက္ယွဥၿ္ပိဳငရ္န ္Shortlisted 
Participants (၂၂)ဦး ထြက္ေပၚလာခဲ့သည္။ 
ယင္းတုိ႔ အား MYEA မ ွNational Grand Final 
ႏွင့္ ႏိုင္ငံတကာၿပိဳင္ပြဲမ်ားထိပါ တက္လွမ္းရာ 
တြင္ အေထာက္အကူျပဳႏိုင္ရန္ ရည္ရြယ္ၿပီး 
Accelerate-1 Program အေနျဖင့္ Pitch 
Deck Training, Mentoringႏွင့္ Rehearsal 
Pitching မ်ားကုိ ျပည္တြင္းရွိ ေအာင္ျမင္ေန 
သည့္စြန႔္ဦးတီထြင္လုပ္ငန္းရွင္မ်ား၊ အတတ္ 
ပညာရွင္မ်ားအား ဖိတ္ေခၚၿပီး စနစ္တက်ျပဳ
လုပ္ေဆာင္ရြက္ေပးခဲ့ပါသည္။
	 EWC-MYANMAR NATIONAL 
GRAND FINAL အား နံနက္(၁ဝ:ဝဝ)နာရီမွ 
ညေန (၄:ဝဝ)နာရီ အထိ က်င္းပျပဳလုပ္ခဲ့ရာ 
လူကိုယ္တိုင္လာေရာက္ယွဥ္ၿပိဳင္ခဲ့ၾကသူမ်ား
ရွိခဲ့သလို၊ Zoom Webinar မွတစ္ဆင့္လည္း 
ဝင္ေရာက္ယွဥ္ၿပိဳင္ခဲ့ ၾကၿပီး ဒိုင္လူႀကီးမ်ား 

အျဖစ ္ဦးေဝၿဖိဳး (Managing Director, Yatha 
Cho Industry Limited)၊ ဦးေဇာ္လင္းေအာင ္
(Senior Managing Director, KBZ Bank 
Limited)၊ ဦးေဇယ်သူရမြန္(Chairman & 
CEO, RGK+Z&A Group)၊ ဦးရညလ္တ္ေအး 
Deputy Chair (MPE&VCA)၊ Director/COO, 
Delta Capital Myanmar တို႔မ ွကူညီေဆာင္ 
႐ြက္ေပးခဲ့ၾကသည္။ ဒိုင္လူႀကီးမ်ားမွ EWC 
Evaluation Criteria မ်ားျဖစသ္ည့ ္(People, 
Product, Profitability, Potential) စသညတုိ္႔ 
ႏွင့္အညီ စနစ္တက်အမွတ္ေပးအကဲျဖတ္ခဲ့ 
ၾကၿပီး အမတွအ္မ်ားဆံုး Top 5 Finalists (၅)
ဦး ထြက္ေပၚလာခဲက့ာ ယင္းတို႔ထမဲ ွNational 
Winner (၁)ဦးအား ေရြးခ်ယ္ဆုခ်ီးျမႇင့္ခဲ့ျခင္း 
ျဖစ္ပါသည္။ 
	 Top 5 Finalist (၅)ဦးမွာWaso Learn 
(Waso Full Moon Company Ltd)၊ Alliance 
Eagles Group Agriculture Limited၊ Brand 
You Co., Ltd၊ Htun Kar Mandalay Co.,Ltd 
ႏွင့္ Tay Company Limited တုိ႔မွရရွိခဲ့ၿပီး 
ယင္းတုိ႔ထမဲ ွWaso Learn (Waso Full Moon 
Company Ltd) ကNational Winner ဆအုား 

ဆြတ္ခူးရရွိခဲ့ပါသည္။
	 National Winner ရရိွသူအား MYEA 
မ ွဆုေငြက်ပ ္(၁၅) သနိ္းႏငွ့ ္ဆဒုိငု္းအားေပးအပ ္
ခ်ီးျမႇင့ခ္ဲပ့ါသည။္ Winner ရရွသိသူည ္Global 
EWC 2020 Top 100 ေ႐ြးခ်ယ္ပြဲသို႔ Global 
finalist အျဖစ္ ျမန္မာႏုိင္ငံကုိယ္စားျပဳ သြား 
ေရာက္ယွဥ္ၿပိဳင္ရမည္ျဖစ္ပါသည္။
	 Myanmar National Winner အား 

Global EWC မွ Accelerate-2 Program 
အေနျဖင့ ္ Virtual Training Sessions မ်ား၊ 
One to one Mentor program မ်ားျပဳလုပ ္
ျပင္ဆင္ေပးၿပီးေနာက္ Global EWC 2020 
Top 100 ကို ထပ္မံေရြးခ်ယ္သြားမည္ျဖစ္ၿပီး 
Global Finals ၿပိဳင္ပြဲႀကီးအား ၂ဝ၂ဝျပည့္ႏွစ္၊ 
ေအာက္တိုဘာလ (၁၈၊ ၁၉) ရက္ေန႔မ်ားတြင ္
Riyadh, Saudi Arabia ၌ က်င္းျပဳလုပ္မည ္

ျဖစ္သည္။ EWC Myanmar အား Diamond 
Sponsor အျဖစ္ KBZ Bank Limited, Gold 
Sponsor အျဖစ္ Apache Cement, Silver 
Sponsor အျဖစ္ Superme Group of 
Companies, Official Media Partner အျဖစ ္
7Day TV ႏွင့္ Venue Sponsor အျဖစ္ Shine 
Group (Esperado Lake View Hotel)
တို႔မွလည္း ပံ့ပိုးကူညီေပးခဲ့ပါသည္။
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	 “တက္ေရာကလ္ာ‌ေပးတဲ ့ဧည့သ္ည ္
ေတာ္မ်ားအားလုံး မဂၤလာပါ။ လက္ရွ ိCovid-19 
အေျခအေနေၾကာင့္ လူဦးေရအကန႔္သတ္နဲ႔ 
ဖတိၾ္ကားရတာမို႔ မတက္ႏိငုတ္ဲသ့ူေတြအတြက္ 
စတ္ိမေကာင္းပါဘူး။ ဒါေပမဲ ့MYEA Facebook 
Page မွာေရာ EWC Event Platform မွာပါ 
Live လႊင့္ဖို႔ စီစဥ္ထားတာမို႔ လူအမ်ားႀကီးပို 
ၾကည့္ႏိုင္မယ္လို႔ ေမွ်ာ္လင့္ပါတယ္။ 
	 EWC ဆုိတာ ကမာၻမွာက်င္းပတာ 
အခုဆို ဒုတိယအႀကိမ္ပါ။ ပထမအႀကိမ္မွာ 
အခ်ိဳ႕ႏိုင္ငံေတြ မပါဝင္ခဲ့တဲ့အတြက္ ဒီႏွစ္မွာ 
EWC အဖြဲ႕အစည္းက MYEA ကိ ုNational 
Organizer အျဖစ္ လက္ခံက်င္းပႏိုင္မလား 
ေမးခဲ့ပါတယ္။ Covid-19 ေၾကာင့္ စိုးရိမ္ခဲ့ေပ 
မယ့္ ဒီလုိအေျခအေနမွာ Activity ေတြရပ္ 
မေနႏိုင္လို႔ မျဖစ္ျဖစ္တဲ့နည္းနဲ႔ ရေအာင္စီစဥ္ 
ခဲ့ရပါတယ္။ 
	 EWC က်င္းပခဲလ့ို႔ Pitching အေတြ႕ 
အႀကဳံေတြ ေတာ္ေတာရ္ခဲၾ့ကပါတယ။္ Elevator 
Pitch ေခၚတဲ ့ 3 Minutes နဲ႔ကိယ့္ုရ႕ဲ Business 
Idea ကုိရငွ္းျပႏိငုလ္ာတယ္။  EWC နဲ႔ တြလဲပု ္
တာမို႔  Pitching Format ကလည္း ႏိုင္ငံတ
ကာပုံစံနဲ႔သြားတာျဖစ္ပါတယ္။  ျမန္မာမွာ ဝင္ 
ၿပိဳငတ္ဲ ့ၿပိဳင္ပြဝဲင ္အေယာက္(၁ဝဝ) ေက်ာ္ထကဲ 
စိစစ္ေရြးခ်ယ္ၿပီး အေယာက္(၂ဝ)ေက်ာ္ ဝင္ 
ၿပိဳင္ခဲ့ၾကတာျဖစ္ပါတယ္။ 
	 Start Up အေၾကာင္း နည္းနည္း ေျပာ 
ခ်ငပ္ါတယ္။ ျမနမ္ာျပညမ္ွာ ကမာၻကုိထုိးေဖာက္ 
ႏိငုတ္ာ ဘယ္လုိ Company ေတြလ ဲၾကည့လုိ္က္ 
ရင္ Bank, Construction, Insurance လို 
traditional လုပ္ငန္းေတြက ျမန္မာမွာသာ 
ေအာင္ျမင္ႏိုင္ေပမယ့္ ကမာၻမွာသြားယွဥ္ရင္ 
ႏိုင္ငံတိုင္းမွာ ရွိၿပီးသား ေအာင္ျမင္ေနၿပီးသား 
ပါ။  Start Up ေတြကေတာ့ သူတုိ႔ရ႕ဲ Business 
Model ေတြက  Innovation ေကာင္းတယ္၊ 
ေစ်းကြက္ႀကီးတစ္ခုလုံးကို ေျပာင္းလဲေစႏိုင္ 
တယ္ဆိုရင္ ျမန္မာတင္မက အျခားႏိုင္ငံေတြ 

 
 

ဦးေဝၿဖိဳး
(Managing Director, Yatha Cho Industry 
Limited)
Vice President, UMFCCI

	 “MYEA ရ႕ဲ ပထမဆံုး EWC ပြႀဲကီးမွာ 
Judge အျဖစပ္ါဝငရ္လုိ႔ ဂုဏယူ္ပါတယ္။ ပိၿုပီး 
ဂုဏ္ယူမိ၊ လႈိက္လႈိက္လွဲလွဲ ဝမ္းသာမိတာက 
ေတာ့ ဒီေန႔ၾကားခဲ့ရတဲ ့Pitch လုပ္တဲ့သူေတြ 
ရဲ႕ Business Model ေတြဟာ တကယ့္ကုိ 
ေကာင္းပါတယ။္ ကြၽန္ေတာတ္ို႔ စခဲတ့ဲအ့ခ်နိန္ဲ႔ 
အရည္အေသြး၊ စဥ္းစားပုံ၊ က်ယ္ျပန႔္နက္ရႈိင္း 
မႈ အမ်ားႀကီးကြာသြားပါၿပီ။ 
	 တင္ျပလာတဲ ့လုပင္န္း ေတြရ႕ဲ ၈ဝ% 
ေလာက္က Technology Invested Business 
ေတြပါ။ ဒါသိပအ္ေရးႀကီးပါတယ။္ ဒါဟာ အရမ္း 
ေကာင္းတဲ ့လကၡဏာတစခ္လုည္းျဖစပ္ါတယ။္ 
ျမနမ္ာဟာ ေနာက္က်က်န္ေနတာမို႔ Techno-
logy ကုိအသံုးျပ ၿဳပီး Myanmar 4.0 ကုိ ဘယ္လုိ 
အေကာငအ္ထည္ေဖာ္မလဆဲိတုာ ဒကီလူငယ္ 
ေတြရ႕ဲတာဝနပ္ါ၊ ၿပိဳငပ္ြဝဲငလူ္ငယ္တစ‌္ေယာက္ 
ခ်င္းစီဟာ Technology ကို လႈိက္လႈိက္လွဲလွဲ 
Embrace လုပ္ၿပီး ကိုယ့္ရဲ႕ Business Model 
ကုိတည္ေဆာက္တာေတြ႕ရတဲအ့တြက္ အငမ္ 
တန္ ဝမ္းသာပီတိျဖစ ္ေလးစားမိပါတယ္။ 

	 နနဲတဲင္ျပခ်ငတ္ာကေတာ့ အားနည္း 
ခ်က္လို႔ မဆိသုာေပမယ္ ့ေနာက္ေနာငအ္ားသာ 
ခ်က္ျဖစ္ေအာင ္လုပယူ္ရမယ့္ အခ်က္ေတြပါ။ 
ပထမအခ်က္က ကုိယ့္ရဲ႕ Unique Value 
Proposition ကဘာလဲဆိုတာကိ ုလုံးဝကြဲကြဲ 
ျပားျပားသိကုိ  သိရမယ္။ Competitive 
Advantage ဟာ အေရးအႀကီးဆံုးပ၊ဲ ကိယ္ုက 
ဘာေၾကာင့္ သူမ်ားထက ္သာတာလဲ၊ သူမ်ား 
ကိ ုဘယ္လိအုႏိငု္ယူႏိုင္မွာလဲဆိတုာကုိ ခဏ 
တာမဟုတ္ပဲ ေရရွည္ကိုယ့္ေခါင္းထဲမွာ လုံးဝ 
ရွင္းလင္းေနရမယ္။ ဒါဟာ Unique Value 
Proposition ပဲ ျဖစ္ပါတယ္။ ဒုတိယအခ်က ္

အေနနဲ႔ Pitch လုပ္တဲ့အခါ အခ်ိဳ႕သူေတြက 
ကိုယ့္ရဲ႕လုပ္ငန္းလည္ပတ္မႈ ပမာဏကိုေျပာ 
သြားပါတယ္။ ဒီလိုဂဏန္းတစ္ခုေတြ႕ၿပီဆိုရင္ 
Judge ပဲျဖစ္ျဖစ္ Investor ပဲျဖစ္ျဖစ္ ေမးမွာ 
တစ္ခုက ဒီပိုက္ဆံေတြဟာ Invest လုပ္ရင္ 
Return က ဘယ္ေတာ့လဲဆိုတာကိုပါပဲ။ 
	 ဒါကိ ုေျဖတဲအ့ခါ လိအုပ္ေနေသးတာ 
ေတြ႕ရတယ၊္ ဒါကုိ သတိထားရမယ့္အေရးႀကီး 
တဲအ့ခ်က္ျဖစတ္ယ္။ Investor တုိင္းဟာ ဒလီိ ု

Fundamental ေမးခြန္းတစခ္ပုဲ ေမးမွာျဖစသ္ 
လိ၊ု ဘဏတ္ိငု္းဟာ ေငြေခ်းရင ္ေခ်းတဲ ့ေငြကုိ 
ျပန္ဆပ္ႏိုင္သလားဆိုတာပဲ အရင္ၾကည့္တာ 
ျဖစပ္ါတယ္။ တတိယအခ်က္ကေတာ့ Instruc-
tion ကုိလည္း ေခါင္းထဲထားပါ၊ ဒီအခ်ိန္မွာ 
Technologyဟာ အရမ္းကုိ Advance ျဖစ္ေန 
ခ်ိန္၊ အရမ္းျမန္ေနခ်ိန္မို ႔ ကိုယ္ကသူမ်ားကို 
Disturb လုပသ္လုိ ကိယ့္ုကုိ  Disturb လပုမ္ယ္ ့
သူရွိၿပီးသားပဲ။ ဒါေလးေတြကုိ သတိထားပါ။ 
အားလုံးကိုၿခဳံငုံသုံးသပ္ရရင္ေတာ့ အင္မတန္ 
အားရပါတယ္။ အင္မတန္လည္း ဂုဏ္ယူပါ 
တယ္လို႔ ေျပာခ်င္ပါတယ္။”

ကိုပါ ဝင္ၿပိဳင္ႏိုင္တဲ့ အလားလာရွိေနပါတယ္။ 
	 Start Up ေတြဟာ စစခ်င္းမွာ Investment မ်ားမ်ားမလိုဘဲ သူတို႔ရဲ႕ Business Model 
ကကုိ ေကာင္းေနတယ္၊ ေျပာင္းလဲႏိငုတ္ယဆုိ္ရင ္Investment ေတြက တစ္ေျဖးေျဖး လိက္ုလာႏိငု ္
ေျခရွတိာေၾကာင့ ္Start Up ေတြဟာ တစခ္်နိမ္ွာ ျမနမ္ာျပညရ္႕ဲ Explorer Model လုိျဖစ္သြားႏုိင္ပါ 
တယ္။ ျမန္မာျပည္မွာေအာင္ျမင္တဲ ့Start Up တစ္ခုဟာႏိုင္ငံတကာကိုထိုးေဖာက္ႏိုင္ပါတယ္။ 
လုပ္ငန္းမွန္သမွ်ထဲမွာ ဒ ီStart Up ေတြက ႏိုင္ငံတကာကို ထိုးေဖာက္ႏိုင္ဆုံးအခြင့္အေရးရွိတဲ ့
လုပ္ငန္းေတြလို႔ ေျပာလုိ႔ရပါတယ္။ ဒါ့ေၾကာင့္ MYEA အေနနဲ႔ေရာ၊ တစ္ႏိုင္ငံလံုးအေနနဲ႔ေရာ 
Start Up ေတြကို ပံ့ပိုးေပးဖို႔ တာဝန္ရွိတဲ့အတြက္ ယခုလိုပြဲမ်ား စီစဥ္ေပးလ်က္ရွိပါတယ္။ 
	 Start Up ေတြေအာင္ျမင္ဖို႔အတြက္ Problem က စၾကည့္ရပါတယ္။ Solution က 
စၾကည့္လို႔မရပါဘူး၊ ကိုယ့္ေစ်းကြက္မွာ လူအမ်ားႀကဳံေနရတဲ့ဘာ အခက္ခဲေတြရွိလဲ ဘယ္လိ ု
ေျဖရွင္းမလဲဆိုတာ စဥ္းစားၿပီးမ ွStart Upေတြစလုပ္သင့္ပါတယ္။ Start Up အမ်ားစုက ဒီလို 
မဟုတ္ဘဲ Solution ကစၾကပါတယ္၊ သူတုိ႔ႀကိဳက္တ့ဲTechnology ကုိ 
စဥ္းစားၿပီးမွ Problemကုိစဥ္းစားၾကတယ္။ ဒါကမေအာင္ျမင္ႏုိင္ပါဘူး။ 
	 အဓိကကေစ်းကြက္ထဲမွာဘယ္လုိ Problem ရွိလဲ၊ 
ဒါကို ဘယ္လိုနည္းလမ္းနဲ႔ေျဖရွင္းႏိုင္မလဲဆိုတာစဥ္းစားၿပီး ေစ်းကြက္ 
ကို အေကာင္ထည္ေဖာ္သြားႏိုင္ရင္ ျဖစ္ႏိုင္ပါတယ္။ 
	 ျမန္မာျပည္မွာ လြန္ခဲ့တဲ့ ၂ ႏွစ္၊ ၃ ႏွစ္ခန႔္က 
Start Up ေတြ ေတာ္ေတာရ္ွားခဲၿ့ပီး သတုိူ႔ဟာ တျခားႏိငုင္ ံ
ေတြက Idea ကုိ အတုယူၿပီး ကုိယ့္ႏိုင္ငံရဲ႕ေစ်းကြက္ 
လုိအပ္ခ်က္ေတြကုိ ေျဖရွင္းဖုိ႔ႀကိဳးစားခ့ဲၾကလုိ႔ ေအာင္ 
ျမင္တာရွားပါတယ္။ ဒီေန႔ၿပိဳင္ပြဲဝင္ Start Up ေတြကို 
ၾကည့တ္ဲအ့ခါ မွာ အရညအ္ေသြးျမင့မ္ားလာတာ ေတြ႕ 
ရပါတယ္။ ျမနမ္ာျပညမ္ွာရွိေနတဲ ့အခက္ခဲေတြကိ ုဘယ္ 
လိုေျဖရွင္းရမလဲ စဥ္းစားၿပီး အေျဖရွာတာေတြ႕ရပါတယ္။ 
	 ဒါေတြကုိျမင္ရတာ အားတက္လာတဲ့အတြက္      
ျမန္မာျပည္ရဲ႕ Start Up ေတြ ပိုၿပီးအားေကာင္းလာေအာင ္
ဝိုင္းဝန္းအေကာင္အထည္‌ ေဖာ္ခ်င္ပါတယ္။ ဒါဟာ MYEA 
နဲ႔ တစ္ႏိုင္ငံလုံးရဲ႕ တာဝန္ျဖစ္ၿပီး ဒီလိုဝိုင္းဝန္းပ်ိဳးေထာင္ေပး
မယ္ဆိုရင္ ျမန္မာျပည္ရဲ႕ Start Up ေတြဟာ အရွိန္အဟုန္နဲ႔ 
တိုးတက္လာၾကမယ္ဆိုတာ ယုံၾကည္ပါတယ္လို႔ ေျပာၾကားရင္း 
နိဂုံးခ်ဳပ္ပါတယ္။”
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ဦးေဇာ္လင္းေအာင္
Senior Managing Director, KBZ Bank 
Limited)

	 “MYEA ရ႕ဲ စြန႔ဦ္းတထီြငလု္ပင္န္းရငွ ္
ေတြ ေမြးထတု္ေပးေနတဲ ့ယခလုိ ုႏိငုင္တံကာ 
ပြဲမ်ိဳးမွာ ကေမာၻဇဘဏ္အေနနဲ႔ ပံ့ပိုးကူညီခြင့္ 
ရတဲအ့တြက္ ေက်းဇူးတငပ္ါတယ္။ Judge အ 
ျဖစ္ပါဝင္ခြင့္ရတဲ့အတြက္လည္း ဂုဏ္ယူမိပါ 
တယ။္ ဒီေန႔ Pitch လုပသ္ြားတဲ ့Entrepreneur 
ေတြအကနုလံု္းကုိ တကယပ္ ဲေလးစားခ်ီးက်ဴး 
မပိါတယ္။ Start Up ျဖစ္ေပမ့ဲ Thought process 
ေတြက Well Established ျဖစ္ေနတဲ ့လုပင္န္း 
ရွင္ႀကီးေတြ စဥ္းစားသေလာက္ကို လိုက္စဥ္း 
စားႏိုင္တာ ေတြ႕ရပါတယ္။
	 ဘဏရ္႕ဲရႈေထာင့က္ၾကည့မ္ယ္ဆုိရင ္
လုပ္ငန္းတစ္ခုက ကိုယ္ကူညီလိုက္လို႔ ဘယ္ 
ေလာက္ ေအာင္ျမငသ္ြား၊ တိုးတက္သြားႏိငုလ္၊ဲ 
အဓိကက Incremental Revenue ဘယ္ 
ေလာကရ္လာႏိငုလ္၊ဲ ရလာတဲဟ့ာက ျပန္ေပးရ 
မယ့္ Repayment အတြက္ အဆင္ေျပရ႕ဲလား 
ၾကည့ရ္ပါတယ္။ အႏစွခ္်ဳပ္ေျပာရရင ္ကြၽန္ေတာ္ 

တုိ႔အေနနဲ႔ Limited Resource ျဖစတ္ာေၾကာင့ ္
Return ပိုမ်ားတဲ့ေနရာပိုေကာင္းတဲ့လုပ္ငန္း
မွာ Invest လပုမ္ွာမို႔ Financial နဲ႔ပတ္သက္တဲ ့
အပိငု္းကုိ ဒထီက္ပိၿုပီး စဥ္းစားျပငဆ္င္ႏိငုမ္ယ္
ဆုိရငပ္ိုျပည့စ္ုမံွာျဖစၿ္ပီး Develop Market မွာ 
ပိုၿပီးယွဥ္ၿပိဳင္ႏိုင္မယ္လို႔ထင္ပါတယ္။ 
	 ကေမာၻဇဘဏအ္ေနနဲ႔လည္း စြန႔ဦ္းတီ 
ထြငလု္ပင္န္းရငွ္ေတြ Start Up ေတြ Bankable 
ျဖစ္လာဖို ႔အတြက္ လိုအပ္တဲ့  Financial 

Literacy Training, Financial Adversary 
Training ေတြကို MYEA နဲ႔ အတူပူးေပါင္းၿပီး 
ျပဳလုပသ္ြားခ်ငပ္ါတယ။္ ဒလီိ ုပံပ့ိုးကူညီေပးတာ 
ဟာ ကေမာၻဇဘဏရ္႕ဲရညရ္ြယ္ခ်က္တစခ္ုျဖစ္
တဲ ့စြန႔ဦ္းတထီြငလ္ပုင္န္းရငွ္ေတြ ပိမုိုေပၚထြက္ 
လာဖို႔ျဖစ္ပါတယ္။ ဒီေန႔ယွဥ္ၿပိဳင္သြားတဲ့ လူ 
ငယ္ေတြကို ေလးစားပါတယ္။ ဆက္လက္ၿပီး 
လည္း အခလုိပုံပ့ိုးကညူမီႈေတြ ျပဳလပုသ္ြားမယ္ 
လို႔ ေျပာၾကားလိုပါတယ္”

ဦးေဇယ်သူရမြန္
(Chairman & CEO, RGK+Z&A Group)

	 “ယခုလို Covid-19 ျဖစ္ေနတဲ့အခ်ိန္မွာ Judge အျဖစ္ တစ္ကူးတစ္က 
ပါဝင္ခြင့္ရတဲ့အတြက္ ဝမ္းသာပါတယ္။ Safety Measure ေတြရိွတဲ့အတြက္ 
စိုးရိမ္မႈကင္းစြာ ပါဝင္ႏိုင္လို႔ စီစဥ္သူအားလုံးကိုလည္း ေက်းဇူးတင္ပါတယ္။ 
	 ၿပိဳငပ္ြဝဲင္ေတြနဲ႔ပတ္သက္လို႔ အရမ္းအားရေက်နပမ္ပိါတယ္။ ကြၽန္ေတာ္ 
ကိုယ္တိုင္ Invest လုပ္ဖို႔သင့္ေတာ္တဲ့ Promising တကယ္ျဖစ္တဲ ့Business 
ေတြ ေတြ႕ရပါတယ္။ Technology အေျခခံတဲ့ Business ေတြမို႔ ယခုလက္ရွ ိ
Business Trend ကုိ သြားရမယ့္ အေနထားပါ။ တခ်ိဳ႕   Business ေတြဟာ 
Regional အထ ိသြားလုိ႔ရတဲ ့အေနအထားကုိ ေတြ႕ရတဲအ့တြက္ ဝမ္းသာဂုဏယူ္ 
အားက်မပိါတယ္။ ေရ႕ွဆက္ၿပီးေတာ့လည္း ပိမုိုေအာင္ျမငၾ္ကပါေစလုိ႔ ေျပာၾကား 
ရင္း နိဂုံးခ်ဳပ္ပါတယ္”

ဦးရည္လတ္ေအး
(Deputy Chair (MPE&VCA)Director/COO, Delta Capital Myanmar)

	 “ကြၽန္ေတာ္ကေတာ ့Myanmar Private Equity & Venture Capital 
Association ကုိ ကုိယ္စားျပဳၿပီး Judge အျဖစ္ေဆာင႐္ြက္ေပးတာပါ။ ကြၽန္ေတာ္ 
တုိ႔ရ႕ဲ Association ဟာ လြနခ္ဲတ့ဲ့ႏစွ္ေမလမစွၿပီး ရင္းႏွီးျမႈပ္ႏွမံႈလုပတ္ဲ ့Fundေတြ 
အေနနဲ႔စထူေထာငထ္ားကာ Member ေပါင္း(30)ေက်ာ္နဲ႔ Fund Management 
အေနျဖင့ ္300 Millions ေက်ာ္ကိ ုလက္ရွ ိစီမံခန႔္ခြဲမႈလုပ္ေနပါတယ္။  ဒီထဲက 
ထက္ဝက္ေက်ာက္ ပဂုၢလကိကမုၸဏီေတြမွာ ရင္းႏွီးျမႇပ္ႏွထံားပါတယ။္  ကြၽန္ေတာ ္
တို႔က Equity Investing ဆိုေတာ့ ဘဏ္ေတြနဲ႔မတူဘဲ Entrepreneur ေတြနဲ႔ 
Rich Sharing လုပ္ပါတယ္။
	 ၿပိဳငပ္ြဝဲင္ေတြကုိ အႀကံျပဳလုိတာကေတာ့ Pitching ဆုိတာ Fundraising 
လုပတ္ာမို႔ မတူညတီဲ ့Different Type of Investor ေတြ ရိွတယ္ဆုိတာ သတိထား 
ၿပီး Plan ဆြဲေစခ်င္ပါတယ္။ ဒီေန႔ၿပိဳင္သူေတြက သူမ်ားထက ္ေျခတစ္လွမ္းပိုၿပီး 
Idea မွ Plan၊ ထိမွုတစ္ဆင့္ ေရွ႕ဆက္ေလွ်ာက္လွမ္းေနတာမုိ႔ ဒီေန႔မွာ ဆမုရခဲ့ရင္ 
ေတာင ္ေရွ႕ဆက္ေလွ်ာက္ေနပါလို႔ အားေပးရင္း နိဂုံးခ်ဳပ္ပါတယ္။”

	 ျမန္မာႏုိင္ငံလူငယ္စြန္႔ဦးတီထြင္လုပ္ငန္းရွင္မ်ားအသင္း(MYEA) သို႔ အသင္းဝင္ခြင့္အား အြန္လိုင္းမွတစ္ဆင့္ေလွ်ာက္ထားသူမ်ားႏငွ့္ 
လကူိယုတ္ိငုလ္ာေရာက္ေလွ်ာကထ္ားသမူ်ားမ ွ(ၾသဂတ္ုလႏငွ္စ့က္တငဘ္ာလအတြင္း) အသင္းဝငအ္ျဖစ ္အသိအမတ္ွျပဳျခင္းခရံသည့္ အသင္းသူ၊ 
အသင္းသားသစ္မ်ားအား MYEA မွ ေႏြးေထြးလႈိက္လွဲစြာႀကိဳဆိုအပ္ပါသည္။
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	 MYEA အသင္းခ်ဳပမ္ ွအသင္းဝငမ္်ား 
၏ အက်ိဳးခစံားခြင့မ္်ားကိ ုအၿမဦဲးစားေပးစစီဥ ္
ေလ့ရွသိည့အ္ေလ်ာက္ ယခအုႀကိမတ္ြငလ္ည္း 
MYEA အသင္းဝင ္(Active Members) မ်ား 
အတြက ္(Member Benefit Program) တစ္ 
ခုကိ ုစီစဥ္ထားရွိပါသည္။
	 MYEA (Active Member) ျဖစ္ပါက 
ေအာက္ေဖာ္ျပပါ ကနုအ္မတွတ္ဆံပိအ္သီးသီး 
မွ ရရွိႏိုင္ေသာ ပညာသင္ဆုအက်ိဳးခံစားခြင့္၊ 
က်န္းမာေရး၊ အဝတ္အထည၊္ လူသံုးကုန္ပစၥည္း 
မ်ား၊ လက္ဝတ္ရတနာမ်ား၊ ဟိုတယ္ႏွင့ ္ခရီး 
သြားလာေရးလပုင္န္းမ်ား၊ စားေသာက္ကနုမ္်ား၊ 

နည္းပညာ၊ မိုဘုိင္းလ္ဖုန္းႏွင့္ ဆက္စပ္ဝန္ 
ေဆာငမ္ႈမ်ား၊ ကုနထ္တုလ္ပုမ္ႈလပုင္န္းမ်ားအ 
ျပင ္ဝန္ေဆာငမ္ႈလုပင္န္းမ်ိဳးစုတံြင ္အထူးခစံား 
ခြင့ ္up to 25% အထ ိ(Special Discount) 
ရရွိမည္ျဖစ္ပါသည္။
	 Special Discount အက်ိဳးခံစားခြင့ ္
ရရိွရန္အတြက္ MYEA (အသင္းဝင္သက္တမ္း 
မကုနဆံု္းေသးေသာ) Active Member ျဖစရ္န ္
လိုအပ္ပါသည္။
	 ေဖာ္ျပပါကုန္အမွတ္တံဆိပ္မ်ား၏ 

သတ္မတ္ွထားရွိေသာ သကဆ္ိငုရ္ာေနရာမ်ား 
တြင္ MYEA Member Benefit Program 
Stand or Sticker ေဖာ္ျပထားရွိေပးမည္ျဖစၿ္ပီး 
အသင္းဝင္မ်ားမွ အသင္းဝင္ကတ္ (Active 
member card) အားျပသ႐ုံျဖင့ ္အလြယ္တကူ 
အက်ိဳးခံစားခြင့္ရရွိႏိုင္မည္ျဖစ္ပါသည္။
	 သို႔ျဖစ္ပါ၍ Active Member ျဖစ္ရန္ 
ႏွစ္စဥ္ေၾကးေပးသြင္းၿပီး MYEA မွ ျပဳလုပ္ေပး 
ေသာ Member Benefit Program မ်ားတြင္ 
အက်ိဳးခံစားခြင့္ အျပည့္အဝရယူႏိုင္ေၾကာင္း 
အသိေပးေၾကညာအပ္ပါသည္။
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K Future Healthcare Distribution 
Co.,Ltd

	 ကြၽန္ေတာ္တို႔၏ K Future Health-
care Distribution Co.,Ltd.သည္ အေမရိ 
ကန္ႏိငုင္ ံGojo Industry Ltd. မထုွတ္လပု္ေသာ 
ကမာၻ႔အဆင့ ္နံပါတ္တစ ္Purell အမတ္ွတဆိံပ ္
ႏွင့္ Provon အမွတ္တံဆိပ္ Hygiene Care 
Product မ်ားအား ျဖန႔္ျဖဴးေရာင္းခ်လ်က္ရွိ 
ေသာ ကုမၸဏတီစ္ခုျဖစပ္ါသည။္ Gojo Indu-
stry Ltd. မွထုတ္လုပ္ေသာ Hygiene Care 
Product မ်ားျဖစ္သည့္
• Purell Automatic Hand Dispenser & 
Refill 
• Purell Manual Hand Dispenser & Refill 
• Purell Personal Use Pump Bottle 
• သန႔္ရွင္းေရးျပဳလုပ္ရာတြင္ အသုံးျပဳရန္အ 
တြက ္Purell Surface Disinfectant မ်ားျဖစ္ 
သည္။ PURELL Hand Sanitizer အေနျဖင့္ 
အျခား Hand Sanitizer မ်ားထက္ အားသာ 
ခ်က္မ်ားမွာ-
(က)	 သုံးစြဲၿပီးခ်ိန္တြင္ လက္မ်ားအား 
	 ေျခာက္ေသြ႕မႈ မရွိေစျခင္း။
(ခ)	 Automatic Dispenser တြင ္အရည ္
	 ထြက္ရွမိႈအား လိအုပသ္ည့ပ္မာဏသာ 
	 ထြက္ရွိျခင္း။
(ဂ)	 Refill လဲလွယ္ရာတြင္ ႐ိုးရွင္းလြယ္ 
	 ကူမႈရွိျခင္း။
(ဃ)	 Dispenser တြင္ Warranty (၃)ႏွစ္
	 ရွိျခင္း တို႔ျဖစ္ပါသည္။

Discount 
3% (PURELL Antiseptic 
Hand Gel 354ml)

DMK My Bird’s Nest
        DMK MYANMAR company is one 
of the bird’s nest production company 
from myanmar. Our brand name is My 
Bird’s Nest. The products are Bird’s Nest 
Raw, Organic Cleaned Bird’s Nest Raw 
and Ready To Drink. I’m sure our 
products are organic and strongly provide 
health.
- Bird’s nest are a common cause of 
chronic illness , disease , elderly and 
weak. The strong ones often feed the 
Bird’s Nest.
- Bird nests are rich in protein and 
nutrients.
- Naturally bird’s nests non combine  
other chemicals and medicinal properties, 

American Hospitality 
Institute of Myanmar (AHIM)

       American Hospitality Institute of 
Myanmar is the premier academic and 
training provider for hospitality industry 
for workers, managers, and professionals. 
We provide our services through the 
American Hotel & Lodging Educational 
Institute as their Global Academic 
Partner. We provide training for 
hospitality industry workers and 
entrepreneurs.

Discount 
20% for training and educational 
programs and 50% for all online 
training and educational programs

thus It is very good for health
- Since it is a medicinal product, it is 
extremely valuable and can be purchased 
in gold.
- Bird’s nest are used not only for local 
but also for export.

Discount  -  12% on all items

KUDOS TO YOU
Professional Development Academy
               KUDOS TO YOU: Professional 
Development Academy အေနျဖင့ ္Business   
Services ေတြျဖစ္တဲ့  
- Corporatae Trainings
- Retreat and Team Building and 
- Mystery Shopping and Service 
Consulting မ်ားကုိ ပို႔ခ်သင္ၾကားေပးလ်က္ 
ရွိပါသည္။

Discount 
25 % discount for all normal 
training classes and programs 
- Specific Online training Classes 

for special discount
Strategy First University

          Strategy First is a one of the top 
private universities in Myanmar, that 
has been providing a productive 
alternative to higher education since 
2010 by Mr. Aung Chit Khin, whose 
genuine desire is to contribute to 
Myanmar’s advancement and to create 
opportunities for learners.
Strategy First University delivers a unique 
learning experience for Myanmar citizens 
to study and earn postgraduate degrees, 
bachelor degrees, diplomas and 
certificates that are accredited by 
competitive international partners and 
respected globally while working in their 
home country. Each program upholds 
the same high standard of learning and 
prepares students to compete on an 
international level.

Discount 
SFU

SCQF Professional Diploma(s) (SQA, UK) 
-50,000 MMK 
  [Original Textbook Fees & UK Exam 
Fees (Excluded)]

CIM Diploma in Professional Marketing 
-50,000 MMK 
  [Original Textbook Fees & UK Exam 
Fees (Excluded)]
PMI Project Management Professional 
- 50,000 MMK 
  [Original Textbook Fees & UK Exam 
Fees (Excluded)]
Heriot-Watt University EBS MBA/MSc - 
1,000,000 MMK 
  [Lump Sum Discount] 
Heriot-Watt University MSc CPM - 
1,000,000 MMK 
  [Lump Sum Discount] 
Corporate Discounts cannot be used 
together with other old student 

discount schemes.
Students can choose any preferred 

discount plan.

SFUx
SFU Diploma in Business Management 
& Entrepreneurship 50,000 MMK
SFUx Certificate in Soft Skills for Leaders 
30,000 MMK
SFUx Certificate in Business English 
20,000 MMK
SFUx Certificate in General Management 
20% MMK
SFUx Certificate in Marketing 20% MMK
SFUx Certificate in Human Resource 
Management 20% MMK
SFUx Certificate in Financial Management 
20% MMK
SFUx Cert i f i cate in Operat ions 
Management 20% MMK
SFUx Certificate in Entrepreneurship and 
New Venture Creation 20% MMK
SFUx Certificate in Business Essentials 
and Employability Skills 20% MMK
SFUx Certificate in Customer Service 

Excellence 20% MMK
SFUx Certificate in Professional Selling 

Skills 20% MMK
Hardcopy printing charges for Lectures 
Notes & Certificates are excluded.
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က်မအေနနဲ႔ အခလုက္ရွမိွာ ျမနမ္ာႏိငုင္ရံ႕ဲ အဓကိစိက္ုပ်ိဳးသီးႏွံေတြျဖစတ္ဲ ့
ပ ဲမ်ိဳးစု၊ံ ေျပာင္း နဲ႔ ႏမွ္းတို႔ကိ ုအရညအ္ေသြးျမငွ့ၿ္ပီး ႏိငုင္တံကာေစ်းကြက ္
သို႔ တင္ပို႔ေရာင္းခ်တဲ့လုပ္ငန္းကိုလုပ္ကိုင္ပါတယ္။
	 ေနာက္ၿပီး ေတာင္သူေတြနဲ႔ႏွမ္းကို အက်ိဳးတူစိုက္ပ်ိဳးေရးလုပ္ငန္း 
(Contract Farming)လုပ္ၿပီး သီးႏွံမ်ားကို ဂ်ပန္ႏိုင္ငံစားေသာက္ကုန္ 
ထုတ္လုပ္ေသာစက္႐ုံမ်ားသို႔ တုိက္႐ိုက္တင္ပို႔ေရာင္းခ်တဲ့ အလုပ္ကို 
လုပ္ပါတယ္။ ျပည္တြင္းမွာေတာ့  စားေသာက္ကုန္လုပ္ငန္း ျဖန႔္ခ်ိတဲ့
လုပ္ငန္းကိုလုပ္ကိုင္ပါတယ္။

မ႐ိိုးဖလာသီးႏွကံနုသ္ညလ္ပုင္န္းကုိ ငယ္စဥက္တည္းက လုပကုိ္ငခ္ဲတ့ာ 
ေၾကာင့္ သီးႏွံေတြနဲ႔ ရင္းႏွီးေနတာတစ္ေၾကာင္း၊ ေနာက္တခုက ကိုယ့္ 
ႏိငုင္ကံထြကတ္ဲသ့ီးႏွကံိ ုႏိငုင္တံကာေဈးကြကက္ိ ုေပါက္ေရာက္ေစခ်င ္
တယ္။ အဓကိက ဂ်ပနတ္ို႔၊ ဥေရာပတုိ႔လုိ ႏိငုင္မံ်ဳိး အရညအ္ေသြးဦးစား 
ေပးတဲ့ ႏိုင္ငံေတြကို ကိုယ္ႏိုင္ငံကသီးႏွံေတြကိုေရာက္ေအာင္ ပို႔ခ်င္တဲ့ 
အတြက္ေၾကာင့္ လုပ္ျဖစ္တာပါ။

အေပၚမွာေျပာထားသလိုပါပဲ။ ျမန္မာႏိုင္ငံရဲ႕ အဓိက အလုပ္လုပ္ကိုင္ 
သူေတြက စိုက္ပ်ိဳးေရးလုပ္ငန္းကုိအမ်ားဆုံးလုပ္ကိုင္တာပါ။ အဲ့ဒီက 
ထြက္တဲ့သီးႏံွေတြကုိ အရည္အေသြးျမွင့္ၿပီး High End Agriculture 
Market ကို ေရာက္ေစခ်င္တယ္။ ပုံမွန္ေဈးကြက္ ရေစခ်င္တယ္။ ေဈး 
ကြက္ေရြးခ်ယ္မႈ ပိုျမင့္မားေစခ်င္တယ္။ ေဈးေပါရင္ အေခ်ာင္လာႏိႈက္ 
တတ္တဲ့ႏိုင္ငံေတြရဲ႕ ေဈးကြက္တစ္ခုတည္း မွီခိုေနရင္ ေရရွည္မရပ္ 
တည္ႏိုင္ပါဘူး။
	 အခုဆိုရင္ ျမန္မာႏွမ္းက ႏိုင္ငံတကာမွာ နာမည္ေတာ္ေတာ္ရေန 
ပါတယ္။ ဆက္လက္ထိန္းသိမ္းသြားဖို႔ေတာ့ လုိတာေပါ့ေနာ္။ ေနာက္  
တစခ္ကု ျမနမ္ာႏုိငင္မံွာ ၇ဝ ရာႏႈန္းေသာ သူေတြက စိကုပ္်ိဳးေရးလပုင္န္း 
ကုိ လုပကုိ္ငက္်တယ္။ သူတုိ႔အတြက္လည္း အလုပအ္ကုိငအ္ခြင့အ္လမ္း 
ေတြ ပိရုေစခ်ငလ္ို႔ ျပညတ္ြင္း ထြကသ္ီးႏွံေတြကိ ုႏိငုင္တံကာကုိ Promote 
လုပ္ေနတာပါ။

We Bring Myanmar Quality and Safety products to the world
>>

အား သိပ္မက်ဘဲ အျခားသီးႏွံေတြရဲ႕ ဝယ္လို 
အား ေတာ္ေတာက္်ပါတယ ္။ စားေသာက္ဆိငု ္
ေတြပိတ္ထားရေတာ့ဝယ္လိုအား တစ္ဝက္ 
ေက်ာ္ေလာက္ က်ပါတယ္။

က်မလုပ္ကိုင္တဲ့လုပ္ငန္းအေနနဲ႔ တိုက္႐ိုက္ 
ပတ္သက္တာ စိုက္ပ်ိဳးေရးေတာင္သူေတြပါ။
သူတို႔ေတြ စိုက္ပ်ိဴးတဲ့သီးႏွံေတြကုိဝယ္ယူၿပီး
တင္ပို႔ေရာင္းခ်တဲ့အတြက္ ေတာင္သူေတြရဲ႕
အလုပ္အကိုင္အခြင့္အလမ္းကို တစ္ဖက္တစ္ 
လမ္း ကအေထာက္အကူျပဳတယ္လို႔ ယံုၾကည ္
ပါတယ္။ ေနာက္ၿပီး ေတာငသူ္ေတြကိ ုအရည္
အေသြးျမင့သ္ီးႏွမံ်ားထတ္ုလပု္ႏိငုရ္န ္စိကုပ္်ဳိး 
ေရးစနစ္နည္းလမ္းေကာင္း( Good Agriculture 
Practice) Training ေတြကုိလည္း မၾကာ 
ခဏကြ်မ္းက်င္ပညာရွင္မ်ားနဲ႔  သင္ၾကားပို႔ခ် 
ေပးတယ္။ မ်ိဳးေကာင္းမ်ိဳးသန႔္ ျဖန႔္ေပးတယ္။ 
ေတာငသ္ူေတြကလည္း စိကုပ္်ိဳးေရးနည္းစနစ ္
ေကာင္းေတြ သိရွိလိုက္နာမူေၾကာင့္ အရည္ 
အေသြးေကာင္းၿပီး အေလအလြင့္နည္းပါးၿပီး 
ဝင္ေငြတိုးေစပါတယ္။

စီးပြားေရးလုပရ္င ္စနိ္ေခၚမႈကေတာ ့ခဏခဏ 
ႀကဳံရမွာပဲ။ အဲ့အခ်ိန္တိုင္းပထမအခ်က္ စိတ္ 
ဓါတမ္က်ဘ ဲဆကလ္က္သြားႏိငုဖ္ို႔ စတ္ိခြနအ္ား 
အေရးႀကီးတယလုိ္႔ ထငတ္ယ။္ ငါလုပ္ႏိငုမ္ွာပါ၊ 
အဆင္ေျပသြားမယ္၊ ငါရေအာင္ ေက်ာ္ျဖတ္ 
မယ္လို႔ အၿမဲအေကာင္းဘက္ကေတြးၿပီး ေျဖ 
ရွင္းပါတယ္။
	 ေနာက္တခ်က္ကေတာ ့Strategy ေသခ်ာ 
ခ်ၿပီး ကုိယ္ရဲ႕အရင္အေတြ႕အႀကဳံေတြ႕နဲ႔သံုး
သပ္ၿပီးျဖစ္လာတဲ့စိန္ေခၚမႈေတြကို ေျဖရွင္းပါ 
တယ္။

ေရတို၊ ေရရွည္ႏွစ္ပိုင္း ပိုင္းၿပီး Strategy ခ်ပါ 
တယ္။ ေရတုိအေနနဲ႔က အေပၚက ေျပာခဲသ့လုိ 
အရညအ္ေသြးအေကာင္းဆံုးနဲ႔ ေဈးသက္သာ 
တဲ့ Products ေပးႏုိင္ေအာင္ႀကိဳးစားတယ္။ 
ျဖစ္ေပၚေနတဲ့ စီးပြားေရး Trend အရလည္း 
အလြယ္တကူ Change လုပ္ႏိုင္ေအာင္ ႀကိဳး 
စားပါတယ္။ ေရရွည္တုိးတက္ဖို ႔ကက်ေတာ့ 
Products ေတြကို Value Added အထိထုတ္ 
ႏိငုၿ္ပီးတငပ္ို႔ႏိငု္ေအာင ္ႀကိဳးစားေနပါတယ။္ အဲ ့
လိထုုတ္ႏိငုမ္လွည္း ေရရညွရ္ပတ္ည္ႏိငုမ္ွာပါ။

 

က်မတို႔လိုလုပ္ငန္း sector ေတြအေနနဲ႔ အခု 
အေျခအေနမွာေတာ့ ေဈးကြက္ယွဥ္ၿပိဳင္ႏိုင္မႈ 
အရမ္းျပင္းထန္ေနပါတယ္။ သူမ်ားႏိုင္ငံေတြ 
နဲ႔ ေဈးကြက္ယွဥ္ေရာင္းႏိုင္ဖို႔က ထုတ္လုပ္သူ 
ေတာင္သူေတြရဲ႕ ထုတ္လုပ္မႈကုန္က်စရိတ္ 
ေလ်ာ့က်ေစဖို ႔၊ သီးႏွံအထြက္ ေကာင္းေစဖို ႔  
သယ္ယူပုိ႔ေဆာင္ေရး သက္သာဖုိ႔၊ ေငြေၾကး 
လဲလွယ္ႏႈန္း တည္ၿငိမ္မွန္ကန္ဖို႔၊ လုပ္ငန္းအ 
ရင္းအႏွီးအတြက ္လိအုပ္ေသာ ေခ်းေငြအေပၚ 
ေပးရတဲ့  အတိုးသက္သာျခင္းစတ့ဲအရာေတြ 
က ခုလုိအေျခအေနမွာ အဟန႔အ္တားေတြျဖစ္ 
ေစပါတယ္။

MYEAကုိ UMFCCIက တ႐တ္ုႏိငုင္မံွာျပဳလပုတ္ဲ ့
ASEAN China Young Entrepreneur Forum 
ကိ ုျမနမ္ာလငူယ္အဖြ႕ဲတက္ေရာက္ႏိငု္ေရးအ 
တြက္  MYEG  စဖြ႕ဲကတည္းက ဝငခ္ဲတ့ာဆိုေတာ ့
၂ဝဝ၈ ကတည္းက Founding Member အ 

ေနနဲ႔ စဝငခ္ဲတ့ာျဖစပ္ါတယ္။ အဲ့ေနာက္၂ဝ၁၂ 
မွာ MYEAအသင္းေထာငခ္ဲၿ့ပီး EC အေနနဲ႔ ဝင ္
ေရာက္လုပကုိ္ငခ္ဲ့ပါတယ္။ 2017-2019 Term 
မွာေတာ့MYEA ရဲ႕ ဒုတိယဥကၠ႒အေနနဲ႔ တာ 
ဝန္ယူခဲ့ၿပီး အခုလက္ရွိ 2019-2021 မွာ CEC 
အေနနဲ႔ ဆက္လက္ပါဝငလ္ပုကုိ္င္ေနပါတယ္။

MYEA ကိ ုဝင္ေရာက္ၿပီးကတည္းက စီးပြားေရး 
လပုင္န္းေတြမွာ ေအာင္ျမင္ေနတဲသ့ ူေတာ္ေတာ ္
မ်ားမ်ားကိ ုသခိြင့၊္ ခငမ္ငရ္င္းႏွီးခြင့ရ္ၿပီး  သတုိူ႔ 
ဆီကအေတြးအျမင္နဲ႔အေတြ႕အႀကဳံေတြ အ 
မ်ားႀကီးေလလ့ာသငယ္ခူဲရ့ပါတယ။္ စီးပြားေရး 
နယ္ပယအ္သီးသီးက မိတ္ေဆြမ်ားနဲ႔ လည္း
အေတြ႕အႀကဳဖံလွယ္ေဆြးေႏြးခြင့္ေတြရတယ။္ 
ေနာက္တခကုInternational Delegationေတြ၊ 
Forumေတြ တက္ေရာက္ခဲတ့ဲအ့တြက္ inter-
national exposure ေတြလည္းရ၊ အေတြးအ 
ျမင္အသစ္ေတြလည္း အမ်ားႀကီးရခဲ့ပါတယ္။

စီးပြားေရးလုပ္ရင္ အတက္နဲ႔အက်ရွိပါတယ္။
အက်ျဖစ္တိုင္းမွာ ျပန္ထႏိုင္ဖို ႔ ကုိယ္သြားရ 
မယ္ပ့န္းတုိငကုိ္ ေသခ်ာသၿိပီးေတာ့ အဲပ့န္းတိငု ္
ကိုလည္း အရာက္သြားမယ္လို ႔ စိတ္ဓာတ္ 
ျပင္းထန္မွ လဲခဲ့ရင္ ငါ့ရဲ႕အိမ္မက္ေတြရွိေသး 
တယဆ္ိၿုပီး ရေအာင္ျပန႐္နု္းထႏိငုမ္ယ္လို႔ ယု ံ
ၾကည္ပါတယ္။ ေနာက္တစ္ခုက က်မ အခု 
ေနာကပ္ိငု္းေလလ့ာၿပီး ကိယု္စ့တ္ိကုိေလက့်င့ ္
ျဖစ္ေနတာက အေကာင္းျမင္စိတ္ပါ။ ဘာျပ 
ႆ နာဘဲျဖစ္ျဖစ္ ငါလပု္ႏိုငမ္ွာပါ။ ျပန္အဆင္ 
ေျပမွာလို႔ ေတြးၿပီးယုံၾကည္ရင္ ေကာင္းတဲ့အ 
ေတြးေတြေနာက္ကိုယ့္ရဲ႕အျပဳအမူက လိုက္ 
လုပရ္င္း Positive outcome ထြက္လာပါတယ္။ 
ေက်းဇူးတင္ပါတယ္။

 

	 စားေသာက္ကုန္လုပ္ငန္းကိုလုပ္ကိုင္သူအေနနဲ႔ေကာ၊ High 
End Agriculture Market customer ေတြကိ ုသြားခ်ငသ္ူေတြအတြကဆ္ိ ု
အဓကိလုိအပခ္်က္က Food Safety ပါ။ ၿပီးေတာ့ Quality နဲ႔ Competitive 
Price ပါ။ Safety ျဖစ္ေအာင္ထုတ္လုပ္ထားတယ္ဆိုတာ အာမခံေပးရ 
တာပါတယ္။ အကယ္လို႔မ်ား ျပႆနာတခခုုျဖစခ္ဲရ့င ္ကုနပ္စၥည္းရ႕ဲလာရာ 
လမ္းေၾကာင္းကုိ ေနာက္ေၾကာင္းျပနလုိ္က္ႏိငုမ္ႈ(Traceability)လုပ္ေပး 
ဖို႔ကလည္း အရမ္းအေရးႀကီးပါတယ္။ အဲ့ဒါမွ ျပႆနာတစ္ခုခုျဖစ္ရင္ 
ေျဖရငွ္းႏိငုမ္ွာပါ။ အဲလုိ့ေတြလပု္ႏိငုဖ္ို႔ Contract Farming System ေတြ 
လုပ္ရပါတယ္။ Supply Chain တစ္ခုလုံး နီးပါးကိုယ္တိုင္လုပ္ပါတယ္။

 

က်မလုပတ္ဲသီ့းႏွံေတြက export သီးႏွံေတြ ျဖစတ္ဲအ့တြက္ ျပညတ္ြင္းမွာ 
စားသံုးမႈနည္းပါတယ္။ အဓကိေဈးကြက္က ျပညပ္ေဈးကြက္ပါ။ Covid-19 
မတိငုခ္င္ႏစွ္ေတြမွာ သီးႏွံေတြရ႕ဲ Demand ကလည္း တေျဖးေျဖးျမင့လ္ာ 
တာနဲ႔အတူ ယွဥ္ၿပိဳင္မႈကလည္း ပိုျပင္းထန္လာတယ္။ 
	 ခ ုCovid -19ကာလ ကေတာ့ ေဈးကြက္ေတြ အရမ္းကုိ ေအးပါတယ္။ 
အေျခခံစားေသာက္ကုန္လိုမ်ဳိးျဖစ္တဲ့ပဲ၊ ဆန္တို႔လိုမ်ိဳးကေတာ့ ဝယ္လို 
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	 ျမနမ္ာႏုိငင္တံြင ္လကတ္ေလာ အေျခ 
အေနအရ COVID-19 ကပ္ေရာဂါအား ကာ 
ကြယ္သည့ ္အေနျဖင့္ “Stay at Home”ေန 
ထိုင္ၾကလွ်က္ရွိရာ ျမန္မာႏိုင္ငံလူငယ္စြန္႔ဦး 
တီထြငလု္ပ္ငန္းရင္ွမ်ားအသင္း(MYEA)မ ွပံမုနွ ္
က်င္းပၿမဲျဖစ္သည့္ Networking Event မ်ား 
အား လူစလုူေဝးပြအဲခမ္းအနားမ်ားျဖင္ ့မက်င္း 
ပႏိုင္သျဖင့္ “Online Virtual Networking 
Event” ကိ ု စီစဥ္ထားရွိပါသည္။
	 အသင္းသူ၊ အသင္းသားမ်ား ျပန္ 
လည္ေတြ႕ဆုံႏိုင္ေစၿပီး ရင္းႏွီးကြၽမ္းဝင္မႈရရွိ  
ႏိုင္ေစရန္ႏွင့္ အသင္းဝင္မ်ားအတြက္ လက္ရွိ 
အေန အထားႏငွ္ ့ကိကုည္မီည္ ့စီးပြားေရးဆိငု ္
ရာ လုပင္န္းပညာရပမ္်ားအား  စဥဆ္ကမ္ျပတ္ 
ေလ့လာႏိုင္ေစရန္ ရည္ရြယ္ၿပီး ယခု“Online  
Event” ကိ ုေအာက္တိဘုာလမစွတင၍္ လစဥ ္
တစ္လ တစ္ႀကိမ ္Zoom Online Platform 
ေပၚမွက်င္းပေပးသြားမည္ ျဖစ္ပါသည္။ 
	 ယင္း “Online Virtual Networking 
Event” တြင္ Networking အစအီစဥသ္ာမက 
ထူးျခားသည့ ္အစီအစဥ္မ်ားျဖစ္သည့္ Guest 
Speaker မ်ားဖိတ္ၾကားျခင္းႏွင့္  ေဖ်ာ္ေျဖေရး 
အစီအစဥ္မ်ား ပါဝင္ပါသည္။
	 ယခု ေအာက္တိုဘာလ (၁ဝ) ရက္ 

ေန႔က ပထမဆံုးက်င္းပျပဳလုပ္ခဲ့ၿပီး Guest 
Speaker အျဖစ ္ဦးၿငမိ္းခ်မ္းစိုးဝင္း {Managing 
Director (Digital Payments), AYA Bank} 
ကုိဖိတ္ေခၚခဲ့ကာ COVID-19 ကာလ ႏွင့္ 
COVID-19 ကာလအလြန ္စီးပြားေရးလုပင္န္း 
မ်ား လည္ပတ္ရာတြင္ Digital နည္းပညာ အ 
သုံးျပဳၿပီး မိမိလုပ္ငန္းမ်ားကို မည္သို႔၊ မည္ပံု     
ေကာင္းမြန္စြာ ျပင္ဆင္ေဆာင္ရြက္ႏိုင္မည့္  
နည္းလမ္းမ်ားကို ေဟာေျပာခဲ့ပါသည္။ 
	 ႏုိင္ငံေက်ာ္ ေတးသံရွင္မ်ားျဖစ္ၾက 
သည္ ့ရတနာမိငု၊္ ေဝႀကီး၊ J Fire၊ ထက္ေနၾကည၊္ 
ေက်ာ္သီဟ၊ ေရႊရည္ၿဖိဳးေမာင္၊ ဂ်ဴးဝဲလ္တို႔မွ 
လည္း ေတးသခီ်င္းမ်ားျဖင္ ့ေဖ်ာ္ေျဖတငဆ္က ္
ခဲ့ၾကပါသည္။ ထို႔ေနာက္ Breakout Rooms 
Session အား ျပဳလုပ္ခဲ့ၿပီး အသင္းဝင္မ်ား 

အခ်င္းခ်င္း Networking ျပဳလုပခ္ဲၾ့ကပါသည။္  
အစီအစဥ္အဆုံးတြင္ MYEA Movie Night 
အား discord platform တြင ္က်င္းပခဲၿ့ပီး စြန႕္ 
ဦးတီထြင္လုပ္ငန္းရွင္တစ္ဦးအေၾကာင္းအား 
႐ိုက္ကူးပံုေဖာ္ထားသည့္ “The Founder” 
႐ုပ္ရွင္အား ထုတ္လႊင့္ျပသခဲ့ပါသည္။
	 Virtual Networking Event တြင္ 
အသင္းသားမ်ား၏ လုပ္ငန္းအေၾကာင္းအရာ 
မ်ားကို မိတ္ဆက္ေျပာၾကားႏိုင္မည္ ့အခြင့္အ 
ေရးရွိသလုိ၊ Guest Speaker မ်ားဖိတ္ေခၚ 
ထားျခင္းေၾကာင္ ့ေဟာေျပာပြမဲ်ား နားေထာင ္
ႏိငုၿ္ပီး ေဖ်ာ္ေျဖေရးအစအီစဥမ္်ားလည္း ပါဝင ္
သျဖင္ ့ထပမ္ကံ်င္းပမည္ ့Networking Event 
မ်ားသို႔ အသင္းသားမ်ား တက္ေရာက္ႏိုင္ရန ္
ေလးစားစြာျဖင္ ့ဖိတ္ေခၚအပ္ပါသည္။
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	 ျမန္မာႏိုင္ငံလူငယ္စြန္႔ဦးတီထြင္လုပ္ငန္းရွင္မ်ားအသင္း (MYEA)ထံသို ႔ ၿပီးခဲ့သည့္ ၾသဂုတ္၊ စက္တင္ဘာလမ်ားတြင္ အသင္း၏ 
MOUအဖြဲ႕အစည္းမ်ား၊ အစိုးရဝန္ႀကီးဌာနမ်ားႏွင့္ အသင္းဝင္လုပ္ငန္းရွင္တို႔မွ အသင္းသားမ်ားႏွင့္သက္ဆိုင္သည့္ အသိေပးေၾကညာစာမ်ား၊ 
ဖိတ္စာမ်ားအားေအာက္ပါအတိုင္း စာရင္းျပဳစုထားရွိပါသည္။ ယင္းစာမ်ားအား အသင္းသားမ်ားထံသို႔ အသင္းခ်ဳပ္ရံုးမွ အခ်ိန္ႏွင့္တစ္ေျပးညီ 
ျပန္လည္ ျဖန္႔ေဝေပးခဲ့ၿပီးျဖစ္သျဖင့္ အသင္းသားမ်ား သိရွိႏိုင္ပါရန္ ျပန္လည္ေဖာ္ျပျခင္းျဖစ္ပါသည္။
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“႐ုံးခန္းယာယီပိတ္ျခင္း”
	 ျမနမ္ာႏိငုင္လူံငယစ္ြန႔ဦ္းတီထြငလ္ပုင္န္းရငွမ္်ားအသင္း (MYEA) 
၏အသင္း႐ုံးခန္းအား(၁၄.၉.၂ဝ၂ဝ) ရက္ေန႔မစွတင၍္ (၃ဝ.၉.၂ဝ၂ဝ)ေန႔ 
ထိ ယာယီပိတ္ထားမည္ဟု ထုတ္ျပန္ေၾကညာခဲ့ပါသည္။
	 က်န္းမာေရးႏငွ့အ္ားကစားဝနႀ္ကီးဌာန၏ သတင္း ထတ္ုျပနခ္်က္ 
အရျပညတ္ြင္းတြင ္COVID-19 ေရာဂါကူးစကခ္ရံသ ူစုစုေပါင္း (၂၂ဝဝ) 
ေက်ာ္ျဖစပ္ြားလ်ကရ္ွိေၾကာင္းသရိွရိသျဖင့္္ ့ဒတိုယအႀကိမ္ေျမာက္ ယာယီ 
ရံုးခန္းပတ္ိျခင္းျဖစၿ္ပီး ပထမအႀကမိအ္ား ၿပီးခဲသ့ည္ ့မတလ္ (၂၄)ရက္ေန႔ 
မ ွေမလ (၃၁)ရက္ေန႔အထိ ယာယီပတ္ိခဲပ့ါသည။္ အသင္းရုံးဝန္ထမ္းမ်ား 
သည ္နနံက္(၉)နာရမီ ွညေန (၅)နာရအီထိ Work Form Home စနစ္ျဖင္ ့
လုပ္ငန္းတာဝန္မ်ားလုပ္ေဆာင္လက္ရွိၿပီး က်န္းမာေရးႏွင့ ္အားကစား 
ဝန္ႀကီးဌာန၏ အခ်ိန္ႏွင့္တေျပးညီ ၫြန္ၾကားခ်က္ေပၚမူတည္၍ ရံုးခန္း 
ျပနလ္ညဖ္ြင္မ့ည္ရ့က္အား ထပမ္ထံတ္ုျပန္ေၾကညာေပးမည ္ျဖစပ္ါသည။္ 

Hot Line : 0976 5000 649 , 0976 5000 719, 09 765000 639 
Email :   office@myea.org.mm


